Saljansvarig till Resona (vikariat)

Ar du en driven person med ett starkt affarssinne och en passion for férsaljning,
marknadsforing och skapa en fantastisk kundupplevelse? Vill du vara med pa en
spannande resa tillsammans med ett starkt och engagerat team dar vi formar
framtidens bostader och starker Resonas narvaro och position pa marknaden?
Da kan du vara den vi soker! Hos oss far du mojligheten att arbeta i en dynamisk
miljo dar du gor skillnad varje dag!

Om oss:

Resona ar ett bolag som sedan starten 2018 utvecklar bostader med framtiden i
atanke. Vi verkar fran Staffanstorp i sdder till Are i norr och utvecklar, bygger och
forvaltar saval bostadsratter och dganderatter som hyresratter. Vi ansvarar for
hela kedjan vilket ger oss stora majligheter att arbeta smartare och mer hallbart i
varje moment. Resona star infor offensiva tillvaxtmal och soker nu
nyckelkompetenser som vill vara med pa resan.

Visom arbetar har ar nyfikna, nytankande, engagerade och ansvarstagande. Vi
gillar att vrida och vanda pa saker for att hitta de basta ldsningarna. Vi staller
hoga krav pa oss sjalva samtidigt som vi &r mana om att ha roligt pa jobbet.

Pa salj- och marknadsavdelningen ansvarar vi for kunderna, forsaljningen,
marknadsforingen, internkommunikationen samt att Resonas varumarke och
position starks.

Om rollen:

Tjansten ar ett vikariat t.om 2026-08-31
Som Saljledare hos Resona kommer du ha ansvar for att:

e Planera, driva, koordinera och sakerstalla forsaljningen i tilldelade
bostadsprojekt. Du arbetar ndra i team med i huvudsak marknad,
projektutveckling och affarsutveckling inom Resona samt med maklare
och dvriga konsulter och byraer.

e Sakerstalla och planera for att intressenter och kunder i tilldelade
bostadsprojekt har den information de behover i ratt tid. Under
forsaljningstiden ar du kundens kontaktperson hos Resona.

e Tillsammans med marknads- och forsaljningschef analysera marknad,
malgrupp och kunddata for att optimera forsaljningsstrategier.



e Du stottar marknadschefen i arbetet med projektens marknadsféring samt
med kommunikation och marknadsforing for Resonas varumarke.

Vi ar ett tight team som arbetar prestigelost dver rollgranserna for att sakerstalla
vara overgripande mal. Arbetsuppgifter kan darfor forandras under perioder da
behov uppstar.

Du rapporterar till Marknadschef (Tf Forsaljningsansvarig).

Vi soker dig som:

e« Har dokumenterad erfarenhet av forsaljning inom bostadsbranschen. Har
du arbetat med nyproduktion ar det meriterande.

o Hardriv och far saker att handa, utan att tappa fokus pa detaljerna.
o Har mycket god kommunikationsformaga (tal och skrift).

o Har dokumenterad erfarenhet av roller dar du framgangsrikt drivit det
operativa arbetet i projekt.

o Harerfarenhet av att bestalla och koordinera event samt marknadsféring.

Likt oss ar du prestigelds, engagerad och ansvarstagande — och tycker att det ar
fantastiskt roligt och givande att utveckla framtidens bostader.

Vad vi erbjuder:

e Eninspirerande och entreprendriell arbetsplats med branschens
trevligaste kollegor.

e Moajlighet till personlig och professionell utveckling.

e En nyckelrollisalj, marknad och kundteamet och delaktighet i bolagets
tillvaxtresa.

e Kontoricentrala Stockholm.

Ar du den vi soker?

Om det har later som en tjanst for dig, skicka in din ansdkan via e-meijl till
karriar@resona.se. Virekryterar |I0pande, sa vanta inte med att skicka in din
ansokan! Vi ser fram emot att hora fran dig och fa veta mer om hur just du kan
bidratill Resonas fortsatta framgang!

Om Resona



Resona utvecklar, bygger och forvaltar en mix av bostadsratter, aganderatter och
hyresratter. Med fokus pa innovation och hallbarhet skapar Resona framtidens
bostader. Verksamheten tar ansvar for hela foradlingskedjan, fran
affarsutveckling, projektutveckling och entreprenad till forvaltning. Resonas
portfolj innehaller dver 3 500 bostader i elva kommuner — fran Staffanstorp i
soder till Are i norr.



